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Einf�hrung

Dieses Ausbildungsbuch f�r die T�tigkeit als 
Immobilien-Makler/-in ist die Fortsetzung eines 
vormals staatlich gepr�ften Fernlehrgangs zum/zur 
„Gepr�ften Immobilienmakler/-in (IMI)“ und beruht 
deshalb auf anerkannten Grundlagen. In den Jahren 
von 1994 bis 2015 haben einige Tausend Personen 
diesen Maklerlehrgang erfolgreich absolviert. 

Selbstverst�ndlich wurde der Inhalt �berarbeitet und 
aktualisiert, zum Beispiel hat die neue 
Wohnimmobilienkreditrichtlinie die Immobilien-
Kaufpreisfinanzierung (Lektion 7) deutlich versch�rft. 
Nun kommt das Alter des Kunden in Verbindung mit 
der Kreditlaufzeit st�rker in den Focus und Sie als 
Makler sollten wissen, auf welche Punkte es 
besonders ankommt. 

Seit/ab 1.8.2018 ist eine gesetzliche Weiterbildungs-
pflicht f�r Makler vorgeschrieben. Mehr dazu finden 
Sie in Lektion 10.

Mit diesem Buch k�nnen Sie sich jedenfalls ideal f�r 
die Maklert�tigkeit fachlich qualifizieren. Auch 
„erfahrene Makler“ waren oft erstaunt, was sie alles 
bisher nicht wussten, denn wer seinen Beruf ernst 
nimmt, muss eine Menge wissen, wenn er ein 
kompetenter Berater seiner Kunden sein m�chte.
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* Lerntipps

Sofern Sie also die fachlichen Themen ernst nehmen 
und die Materie wirklich erlernen m�chten, kommen 
Sie um ein „richtiges“ Lernen, das zugleich 
anstrengend ist, nicht herum. Damit es gelingt, 
empfehle ich Ihnen, einige Grundregeln des Lernens 
anzuwenden und zwar:

* Einen gem�tlichen Lernplatz einrichten
* Zur f�r Sie richtigen Zeit lernen 

(morgens, mittags, abends)
* Wichtiges laut lesen
* Wichtiges selbst aufschreiben z.B. auf einem 

Notizblock oder in eine Textdatei oder 
* Nutzen Sie den Rand f�r Notizen
* Legen Sie Ihr eigenes Immobilien-Lexikon an! 
* Produktive Pausen zum �berdenken des Stoffes 

machen
* Sich eine Belohnung f�r das Lernen g�nnen.

Am Ende des Buchs werden Sie �ber ein breites 
Immobilienfachwissen verf�gen, das Sie in die Lage 
versetzt, f�r Ihre Kunden ein qualifizierter Makler zu 
sein und fundierte Ausk�nfte geben zu k�nnen. 
Ich w�nsche Ihnen ein erfolgreiches Studium!

Reinhold Pachowsky
www.pachowsky.de


